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Sinds 1 januari 2007 hebben we de Wet op het 
financieel toezicht (Wft). Deze wet is bedoeld 
om de consument te beschermen: er staan bij-
voorbeeld regels in hoe een financieel advies 
tot stand moet komen. Desondanks blijken 
sommige adviseurs nog steeds ver te gaan bij 
het verkopen van financiële producten, onder 
meer aangemoedigd door stevige financiële 
prikkels van de aanbieders. Sommige maat-
schappijen belonen hun intermediairs met 
provisies die kunnen oplopen tot wel 3,75 pro-
cent van de hypotheeksom. En dan hebben we 
het nog niet gehad over de enorme provisies 
op koopsompolissen. Het gevolg is dat er een 
hoop hypotheekleed te betreuren is.
Laat één ding duidelijk zijn: koopsompolis-
sen an sich zijn niet de hoofdoorzaak van 
hypotheekleed. Het is een opstapeling van 
factoren. Wij laten een voorbeeld zien van 
zo’n horrorhypotheek bij een niet-bestaande 
kredietverlener. Maar het voorbeeld komt wel 
degelijk uit de praktijk (en niet alleen die van 
DSB). Ons doel is om u te laten zien waar de 
mogelijke knelpunten en gevaren zitten, en 
waar u de komende tijd vooral op moet letten 
om te voorkomen dat u zelf door uw hypo-
theek in de problemen raakt.

Voorbeeld
Jan-Willem en Inge zijn getrouwd en hebben 
twee dochters in de leeftijd van 16 en 17 
jaar. Ze hebben een huis met een waarde 
van € 250.000. De hypotheek bedraagt 
€ 160.000, waarover ze 6,5% rente betalen. 
Het gezinsinkomen bedraagt € 40.000. Vier 
jaar geleden hebben ze bij de bank een 
doorlopend krediet afgesloten van € 25.000 

tegen een variabele rente (9%). Van het 
krediet is € 15.000 gebruikt voor de aankoop 
van een auto en de overige € 10.000 is in de 
loop van de jaren uitgegeven aan onvoor-
ziene uitgaven. Jan-Willem en Inge hebben 
geen spaargeld. De kredietlimiet is inmiddels 
bereikt. Jan-Willem wil eigenlijk weer een an-
dere auto, het liefst een nieuwe. Bovendien 
gaat hun oudste dochter in januari naar de 
universiteit met alle extra kosten van dien. Ze 
besluiten om een nieuw krediet af te sluiten.

Financiering
Inge en Jan-Willem zien op tv een reclame van 
kredietverstrekker Nocens Financieringen met 
een lage rente. Ze maken een afspraak voor 
een vrijblijvend advies en al snel komt een 
adviseur ze bij hen thuis opzoeken. Hij vertelt 
het stel dat ze makkelijk extra geld kunnen 
lenen. Ze hebben immers al behoorlijk wat 
overwaarde op hun eigen huis. Bovendien, 
als ze hun hypotheek oversluiten naar Nocens 
Financieringen kunnen ze ook nog eens heel 
veel geld besparen.
Dat lijkt Jan-Willem en Inge wel wat. Maar 
hoe werkt dat dan? De adviseur legt het hen 
uit. Nu betalen ze 6,5 procent hypotheekren-
te, maar bij Nocens Financieringen is de rente 
slechts 2,5 procent. Dat is weliswaar een 
actietarief dat geldig is voor één jaar, maar 
daarna is de rente — uitgaande van de hui-
dige rentestand — 3,5 procent. Ten opzichte 
van hun hypotheek besparen Jan-Willem en 
Inge altijd nog 3 procent. Bovendien kunnen 
ze hun doorlopend krediet oversluiten in de 
hypotheek tegen het actietarief van 2,5 pro-
cent, wat ook weer een hoop rente scheelt.

De adviseur berekent hun kredietruimte en 
laat zien dat ze naast een nieuwe auto zelfs 
een nieuwe caravan kunnen kopen. Jan-Wil-
lem en Inge moeten zich wel goed verzekeren 
tegen arbeidsongeschiktheid, werkloosheid 
en het overlijdensrisico, maar de adviseur kan 
het zo regelen dat ze hiervoor geen maande-
lijkse premie hoeven te betalen — dat zou de 
maandelijkse lasten alleen maar verhogen. De 
kosten van deze verzekeringen worden dan 
meegefinancierd in de hypotheek. Hun hypo-
theek wordt dan wel iets hoger, en ze betalen 
ook iets meer rente. Uiteindelijk komt de advi-
seur uit op een offerte voor 300.000 euro. Dat 
bedrag is als volgt opgebouwd:

huidige hypotheek 160.000

oversluitkosten hypotheek 
en boeterente huidige 
hypotheek

10.000

oversluiten doorlopend 
krediet

25.000

verhoging consumptief 
krediet

60.000

koopsompolis arbeids-
ongeschiktheid, WW en 
overlijden

45.000

TOTAAL 300.000

Ze vinden het nieuwe hypotheekbedrag wel 
wat aan de hoge kant, maar de adviseur heeft 
laten zien dat ze ondanks de hogere lening 
géén hogere lasten betalen dan nu. Voor hun 
huidige hypothecaire lening van 160.000 euro 
tegen 6,5 procent betalen ze per jaar bruto 

Zó voorkomt u
hypotheekleed

DSB verkocht veel te hoge hypotheken aan consumenten en verdiende astronomische provisies op 
koopsompolissen. Gedupeerden zijn hierdoor in grote financiële problemen gekomen. DSB is niet 
meer, maar er zijn meer kapers op de kust en hypotheekleed blijft dus op de loer liggen. Hoe kunt 

u eraan ontsnappen?

Tekst: Sander Broekhuizen  Illustraties: Marjolein Luiken
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10.400 euro aan rente. Bij Nocens Financierin-
gen zullen ze het eerste jaar bij 2,5 procent een 
jaarlijkse rentelast hebben van bruto 7.500 eu-
ro. Na dat eerste jaar stijgen de bruto rente-
lasten tot 10.500 euro bij een rentestand van 
3,5 procent, per saldo niet meer dan de rente-
lasten van hun huidige, veel lagere hypotheek.
Jan-Willem en Inge zijn maar wat blij met het 
advies. Ze kunnen niet alleen een nieuwe auto 
kopen, maar ook nog een caravan en het kost 
ze niets extra. Ze tekenen.
Na een jaar loopt, zoals aangekondigd, het 
actietarief af. Maar dan blijkt de rente geen 
3,5 procent te zijn geworden, maar 5 procent. 
Een jaar later is de rente zelfs opgelopen naar 

6,5 procent en zijn de bruto rentelasten opge-
lopen naar 19.500 euro. Ze moeten de krediet-
ruimte die ze nog over hebben gebruiken om 
de tekorten op te vangen. Dit kunnen ze uiter-
aard maar korte tijd volhouden.
Pas dan komen ze er ook achter dat ze over 
een deel van de lening de rente niet eens fis-
caal kunnen aftrekken, omdat dat consumptief 
krediet betreft (te weten het totale doorlopend 
krediet ad 85.000 euro, de koopsompolis-
sen ad 45.000 euro en de oversluitkosten ad 
10.000 euro, samen 140.000 euro). Dat is een 
flinke financiële tegenvaller voor Jan-Willem 
en Inge ter grootte van 3.822 euro (het verschil 
tussen de bruto en netto rentelasten over die 

140.000 euro bij 42 procent inkomstenbelas-
ting).

Bij het oversluiten van een 
hypotheek zijn niet alle afsluit-
kosten fiscaal aftrekbaar. Zie het 

artikel ‘Aftrekbare kosten eigen woning’ 
(FiscAlert december 2007, nr 10, ook te 
vinden op www.fiscalert.nl ? huis & 
hypotheek).

De gevolgen
Jan-Willem en Inge hebben een hypotheek ter 
grootte van bijna acht maal hun gezamen-
lijke jaarinkomen. Bij een rente van 6,5 pro-
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pensioen

Jaarlijks worstelen in ons land zo’n 35.000 
stellen met de afwikkeling van een echt-
scheiding. En dan moet er van alles en nog 
wat geregeld worden. De afspraken omtrent 
voogdij, boedelverdeling, alimentatie en der-
gelijke bijvoorbeeld. En o ja, de afwikkeling 
van het pensioen niet te vergeten. Want het 
pensioen is dikwijls het sluitstuk. Als het al ter 
sprake komt, want uit recent onderzoek blijkt 
dat bij twee op de drie echtscheidingen zelfs 

helemaal géén afspraken over het pensioen 
worden gemaakt. En dat is opmerkelijk, want 
naast een eventuele eigen woning is het pen-
sioen vaak het grootste bezit. Een veelgehoord 
argument om maar niets te doen, is dat er al 
een wettelijke regeling is. Dat klopt wel, maar 
of die regeling uitpakt zoals men dat graag 
zou willen, is nog maar de vraag.
Sinds de invoering van de wet Verevening Pen-
sioenrechten bij Scheiding (WVPS) krijgt de ex 

de helft van het door de ander tijdens het hu-
welijk opgebouwde ouderdomspensioen plus 
het zogenaamde ‘bijzonder partnerpensioen’ 
(tot aan de scheidingsdatum).

Voorbeeld
Jankees en Janet besluiten na 10 jaar 
huwelijk om te scheiden. Jankees heeft 15 
jaar deelgenomen in een pensioenregeling. 
Tijdens die 15 jaar heeft hij € 12.000 aan 

Scheiden? niet
overlijden!

Na een scheiding is in veel gevallen de verdeling van het pensioen niet goed geregeld. 
En helemaal niet als de pensioengerechtigde overlijdt. Maar de aanstaande exen kunnen 

problemen in de toekomst zelf voorkomen.

Tekst: Paul Weishaupt   Fotografie: Shutterstock
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ouderdoms- en € 8.400 aan ‘bijzonder part-
nerpensioen’ opgebouwd. Janet heeft recht 
op (10/15 x 0,5 x 12.000 =) € 4.000 ouder-
domspensioen en € 8.400 partnerpensioen.

Dit is de standaard afwikkeling volgens de 
wettelijke regels. Maar het is ook mogelijk 
daarvan af te wijken. En noodzakelijk, zoals u 
verderop zult lezen.

Alimentatie en pensioen
In de meeste gevallen is degene die het pen-
sioen heeft opgebouwd — de ‘verevenings-
plichtige’ — ook degene die alimentatie moet 
betalen. De verplichting om alimentatie te be-
talen stopt in principe na verloop van 12 jaar. 
Als de betaler binnen die 12 jaar met pensioen 
gaat, wordt de alimentatie aangepast als de 
alimentatiegerechtigde via verevening een 
stuk van het ouderdomspensioen van de an-
der krijgt. Even terug naar het voorbeeld:

Voorbeeld
Janet krijgt rechtstreeks € 4.000 aan ouder-
domspensioen door de pensioenverzekeraar 
uitgekeerd vanaf het moment dat Jankees 
met pensioen is. Dat bedrag wordt — na 
een ingewikkelde draagkrachtberekening — 
afgetrokken van de alimentatie die Jankees 
betaalt. Als Jankees overlijdt, stopt de 

alimentatie. Dat geldt ook voor het pensioen. 
Janet krijgt nog wel € 8.400 partnerpensioen.

Dat wil zeggen: als Janet geluk heeft en het 
pensioen niet op risicobasis verzekerd is. Ze 
heeft namelijk alleen recht op (haar deel van) 
het partnerpensioen, als dat een zogenaamde 
‘kapitaaldekking’ kent. Dat laatste is echter 
lang niet altijd het geval. Sinds de jaren ’90 
neigen pensioenfondsen en -verzekeraars er 
steeds vaker naar om het partnerpensioen op 
risicobasis te verzekeren.
Zo’n risicoverzekering kunt u het best ver-
gelijken met een reisverzekering: komt u tij-
dens uw vakantie te overlijden, dan keert de 
verzekering uit. Heeft u geen vakantie, dan 
krijgen uw nabestaanden niets. Vervang ‘va-
kantie’ door ‘dienstverband’ en u begrijpt dat 
partnerpensioen alleen wordt uitgekeerd als 
de pensioengerechtigde overleden is dienst-
verband. Maar de WVPS en de Pensioenwet 
(PW) houden daar geen rekening mee. Bij 
echtscheiding wordt een berekening ge-
maakt voor te verevenen ouderdoms- en af 
te splitsen bijzonder partnerpensioen, alsof 
de deelnemer op de datum van echtscheiding 
uit dienst zou zijn gegaan. Als het partnerpen-
sioen van Jankees op risicobasis is verzekerd, 
dan bedraagt het bijzonder partnerpensioen 
0 euro. Helemaal niets, dus. Het is dan ook op 

zijn zachtst gezegd merkwaardig dat onder-
zoekers concluderen dat de WVPS in de prak-
tijk goed functioneert.

Pensioenverweer
Er valt nog wel iets aan te doen, althans: u 
kunt het proberen. Als aanstaande ex kunt u 
ontbinding van het huwelijk trachten tegen te 
houden met een beroep op het zogenaamde 
‘pensioenverweer’ (geregeld in artikel 1:153 
van het Burgerlijk Wetboek).

Voorbeeld
Als het partnerpensioen door Jankees’ 
pensioenverzekeraar op risicobasis verzekerd 
is, loopt Janet door de scheiding feitelijk 
€ 8.400 aan partnerpensioen mis. Ze kan de 
rechter verzoeken de echtscheiding niet uit te 
spreken tot daarvoor een oplossing is gevon-
den: zolang ze getrouwd blijft met Jankees is 
ze partner en heeft ze recht op partnerpen-
sioen als hij zou overlijden.

De rechter zal kijken naar de vermogens- en 
inkomenspositie van het echtpaar en een af-
weging maken. In de praktijk wijzen rechters 
een beroep op pensioenverweer echter niet 
vaak toe. Dat wordt in de toekomst mogelijk 
anders, want inmiddels is meer dan 60 pro-
cent van de partnerpensioenen risicogedekt. 
Daar zullen rechters rekening mee moeten 
gaan houden.

Een beroep op pensioenverweer 
moet worden gedaan vóórdat het 
echtscheidingsvonnis is geveld. 

De praktijk laat zien dat de afwikkeling 
van het pensioen bij een scheiding het 
sluitstuk is, terwijl het eigenlijk vroegtij-
dig ter sprake zou moeten komen.

Omruilen
De Pensioenwet noemt de mogelijkheid om 
een deel van de contante actuariële waarde 
van het ouderdomspensioen om te ruilen voor 
een stuk partnerpensioen. Een mogelijkheid 
is nog geen recht. Wettelijk gezien ontstaat 
dat recht alleen op de pensioendatum of bij 
ontslag, niet bij echtscheiding. Maar de Mid-
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PenSioenverevening in de Praktijk

Sinds de invoering van de WVPS op 1 mei 1995 bestaat een wettelijke mogelijk-
heid om het opgebouwde pensioen bij echtscheiding te splitsen. Dit noemt men 
‘pensioenverevening’. Na verevening krijgen beide partners ieder rechtstreeks van 
de pensioenuitvoerder hun deel uitbetaald. Als tijdens de relatie beide partijen een 
pensioen hebben opgebouwd worden beide pensioenen over en weer verevend. De 
WVPS geldt niet voor lijfrentes. AOW-uitkeringen vallen er evenmin onder, omdat die 
individueel worden opgebouwd en uitbetaald. Als partner in de zin van de wet wor-
den beschouwd gehuwden, geregistreerd partners en soms ook samenwoners zonder 
geregistreerd partnerschap.

Zie ook ons artikel ‘Pensioen en scheiding: 13 valkuilen (en 13 manieren om er-
uit te blijven)’ (FiscAlert juli 2004, nr 6, p.20-23, tevens te vinden in ons online 
archief op www.fiscalert.nl).
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Verschijningsdata 2010
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Miljoenen huishoudens 
bedreigd
Een kwart van de Nederlanders houdt niet bij waar het geld blijft en misschien 
zijn dat wel dezelfde mensen die iedere maand rood staan (ook een kwart). 
Een derde van de Nederlanders heeft een consumptieve lening bij de bank. Vier 
van de vijf Nederlanders maakt geen overzicht van toekomstige uitgaven. De 
cijfers zijn afkomstig uit het Nibud-onderzoek Geldzaken in de Praktijk. Uit dat 
onderzoek bleek ook dat een kwart nooit spaart en nog eens een kwart alleen 
spaart als er geld overblijft. Het is dus niet overdreven om te stellen dat een 
behoorlijk deel van de Nederlanders onvoldoende geld achter de hand heeft 
om tegenvallers te kunnen opvangen. Het Nibud concludeert dat 3,5 miljoen 
huishoudens financiële risico’s lopen. Vooral onbezorgde, impulsieve mensen 
die op vermaak zijn gericht en carrièregerichte mensen die luxe en status be-
langrijk vinden, bevinden zich financieel gezien vaker in de gevarenzone.

Meer informatie op www.nibud.nl

Leasers moeten 
oppassen
De Belastingdienst heeft in 2009 € 13 miljoen binnengehaald 
aan naheffingen voor leaserijders (boete minimaal 50%) die 
hadden aangegeven minder dan 500 kilometer per jaar privé 
te rijden. Controle bij onder meer meubelboulevards, pretpar-
ken en de landsgrenzen (maar ook flitspalen!) toonde aan dat 
ze meer rijden. Sinds het begin van de extra controles, in 2006, 
heeft de fiscus aan frauderende leaserijders ruim € 30 miljoen 
aan naheffingen opgelegd. Rijdt u meer dan 500 kilometer 
privé, terwijl u verklaard heeft dat u minder zou rijden? Trek 
uw verklaring dan in. Rijdt u minder? Houd dan zorgvuldig uw 
kilometeradministratie bij.

Zie ook www.belastingdienst.nl

Nieuwe regels 
gastouderopvang
Bent u gastouder? Of gaat u volgend jaar bij de 
kinderopvang gebruik maken van een gastouder? 
Lees dan de brochure ‘De nieuwe regels voor gast-
ouderopvang’. In deze publicatie vindt u informatie 
over de veranderingen in de gastouderopvang per 
1 januari 2010. U leest ook wat u moet doen om u 
op deze veranderingen voor te bereiden.

U kunt de brochure gratis downloaden op
www.postbus51.nl

Correcties & aanvullingen 
W  sinds de publicatie van het artikel ‘Niet getrouwd? Wèl een 
samenlevingscontract!’ (FiscAlert november 2009, nr 9, p.24-28) 
heeft het parlement een aantal amendementen aangenomen 
met betrekking tot het geaccepteerde wetsvoorstel voor de Wet 
Schenk- en erfbelasting: (1) de grens van de tweede schijf van de 
erf- en schenkbelasting daalt van € 125.000 naar € 118.000, en 
(2) samenwoners die gedurende een onafgebroken periode van 
minimaal vijf jaar een gezamenlijke huishouding hebben gevoerd 
(dus in de gemeentelijke basisadministratie op hetzelfde adres 
ingeschreven hebben gestaan), hoeven toch geen notarieel samen-
levingscontract te hebben; zij krijgen automatisch recht op de ver-
hoogde vrijstelling die in het schenkings- en successierecht geldt 
voor gehuwden en geregistreerd partners.

DE JACHT GAAT DOOR
Het jachtseizoen op zwartspaarders wordt weer verlengd, 
de jachtgronden uitgebreid tot aan Liechtenstein. Het fiscale 
verdrag dat boswachter Jan Kees de Jager met dat land te-
kende, moet resulteren in een wederzijdse uitwisseling van 
belastinginformatie. Op korte termijn wordt een vergelijkbaar 
verdragen gesloten met Zwitserland, met Monaco zijn de 
onderhandelingen in volle gang. Mocht u ergens geld buiten 
het zicht van de fiscus geparkeerd hebben, maak dan dit 
jaar nog gebruik van de inkeerregeling. Als u nu ‘vrijwillig’ 
en ‘tijdig’ aangifte doet van het buitenlandse vermogen, 
voorkomt u een boete (op het moment dat de inspecteur u 
gericht vragen stelt over uw bui-
tenlandse bankrekening, bent u te 
laat). Volgend jaar krijgt u in elk 
geval een boete, ook bij inkeer, en 
als de fiscus u opspoort, wordt de 
maximale boete maar liefst 300%. 
U bent dus gewaarschuwd!

Meer info op
www.inkeer.nl en
www.belastingdienst.nl
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ADVIESSERVICE ROND 
OUD & NIEUW

Niet alleen een goedkoop 
alternatief voor de 
belastinggids uit de 
boekwinkel: nu ook 

interessant omdat u zich 
op deze site kunt opgeven 
voor hun eindejaarstips. 

Helemaal gratis.

WWW.BELASTINGGIDSOPMAAT.NL

VOORKENNIS

HOU HET SIMPEL
Of u nu gaat sparen of beleggen of allebei: 
hou het simpel en overzichtelijk. Beperk 
het aantal banken waar u rekeningen heeft 
lopen tot bijvoorbeeld maximaal drie en hou 
het aantal spaarrekeningen, deposito’s en 
beleggingsrekeningen beperkt. Zo houdt u 
overzicht en voorkomt u dat u geld ‘kwijt-
raakt’.

NOOIT PER TELEFOON
Bij telefonische aanbiedingen is het onmo-
gelijk om goed de voorwaarden en de aan-
bieder te controleren. Voor u het weet zit u 
vast aan een contract met ongunstige kleine 
lettertjes. Dit geldt voor aanbiedingen voor 
goedkoper lenen, maar bijvoorbeeld ook 
voor aanbiedingen van energiemaatschap-
pijen. Wilt u niet meer gebeld worden 
(of niet in verleiding komen)? Meld u 
af op www.bel-me-niet.nl of bel 0900-
6661000 (25cpm).

CHECK VERGETEN ERFENIS
Had u nog ergens een verre oudoom of ach-
ternicht zonder kinderen die is overleden? 
Op de site van het ministerie van Financiën 
kan iedereen de achternaam intypen en 
kijken of er na de afwikkeling van een erfenis 
(maar ook van faillissementen) nog iets voor 
u bij ligt. Het gaat om geld waarvan advoca-
ten en notarissen de rechtmatige eigenaar 
niet hebben kunnen achterhalen.
Ga naar www.minfin.nl (zoeken op 
‘consignatiekas’)

AANTREKKELIJK PRODUCT?
Wilt u weten of een financieel product inte-
ressant is? Kijk dan eerst in het archief van 
onze populaire rubriek Op de deurmat op 
www.fiscalert.nl (waar u inmiddels 240 
productrecencies kunt vinden!). Door het 
invoeren van een productnaam of aanbieder 
in de zoekfunctie komt u er snel achter of 
er aandacht aan het beleggingsproduct (of 
een vergelijkbaar product uit dezelfde stal) is 
besteed, en wat het oordeel was.
Check ook altijd even de site van de 
AFM (www.afm.nl).
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*tips van de maand

*BENT U DSB-PROOF? 
BESTEL DE MEERGELDCURSUS

Veel mensen maken zich zorgen over hun financiën na het DSB debacle. Spaart u 
veilig? Heeft u een woekerpolis en wat moet u ermee? Waar moet u op letten bij 
uw hypotheek? Hoe komt u van die consumptieve lening met die hoge rente af? 
Heeft u overbodige verzekeringen? Hoe kunt u het slimste beleggen? Kortom: 
heeft u uw financiën wel op orde en haalt u het maximale er uit? Wat moet u 
doen en vooral wat u moet laten? Op al deze vragen krijgt u antwoord in de 
FiscAlert MeerGeldcursus. En met de talloze praktische tips en actiepunten kunt 
u geld verdienen èn besparen. Van sparen tot beleggen, van pensioen tot uw 
woning en van lenen tot verzekeren. En met de leuke testjes vergroot u spelen-
derwijs uw financiële kennis.

Met de FiscAlert MeerGeldcursus legt u een 
gezonde financiële basis, waarop u zowel in 
goede als mindere tijden kunt bouwen. De 
FiscAlert MeerGeldcursus is een waarde-
volle investering die u altijd terugverdient. 
De cursus kost € 59 (inclusief BTW en ver-
zendkosten) en is te bestellen via www.
fiscalert.nl/webshop of door overma-
king van het gehele bedrag op rekening 
24.35.00.319 t.n.v. Hachette Filipacchi 
Media o.v.v. ‘FiscAlert MeerGeldcursus’.

Met de FiscAlert MeerGeldcursus legt u een 
gezonde financiële basis, waarop u zowel in 
goede als mindere tijden kunt bouwen. De 
FiscAlert MeerGeldcursus is een waarde-
volle investering die u altijd terugverdient. 
De cursus kost € 59 (inclusief BTW en ver-
zendkosten) en is te bestellen via 
fiscalert.nl/webshop
king van het gehele bedrag op rekening 

met meer dan 100 praktisch toepasbare tips

FiscAlert
MeerGeld
Cursus
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Ook wij moeten af en toe even uitblazen. 
Van vrijdag 18 december 2009 tot maandag 
4 januari 2010 is de Adviesservice gesloten. 
U kunt uiteraard wel terecht bij de FiscAlert 
Online Adviesservice op www.fiscalert.nl. Die is 
namelijk net als altijd 24 uur per dag, 7 dagen 
per week geopend.

Redactie en medewerkers van FiscAlert 
wensen u fijne feestdagen
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FiscAlert magazine

lezersProfiel
Het profiel van de FiscAlert-lezer is 

breed, omdat de doelgroep zeer breed 

is. Hij heeft het financieel redelijk voor 

elkaar, belegt en spaart ‘voor later’, 

bewoont opvallend vaak een eigen huis 

en heeft soms ook een tweede huis, al 

dan niet in het buitenland. De FiscAlert-

lezer is niet overdreven koopziek. Hij 

houdt van de goede dingen van het 

leven, maar alles moet in balans zijn. 

Weloverwogen bepaalt hij waaraan 

hij zijn geld uitgeeft. De combinatie 

van een bovenmodaal inkomen en de 

slimme manier waarop hij omgaat met 

geld, maken echter dat hij voldoende 

te besteden heeft. Hij houdt zich zelf 

bezig met zijn persoonlijke financiën, 

of dat nu om fiscale zaken gaat 

(belastingaangifte, schenken, erven 

etc.), zijn pensioen, verzekeren of 

sparen en beleggen. 

Hij is altijd geïnteresseerd in financiële 

producten, als ze hem helpen zijn 

financiële doelen op verstandige 

en veilige wijze te behalen. De 

FiscAlert-lezer is wars van blabla. Hij 

wil praktische en direct toepasbare 

informatie en tips. In het totaalconcept 

van FiscAlert — tijdschrift, internetsite 

en adviesservice — vindt hij wat 

hij zoekt. FiscAlert is voor hem een 

persoonlijke financiële en fiscale 

wegwijzer.

De brede fiscale en financieel-

economische onderwerpskeuze biedt 

voor adverteerders een aantrekkelijk 

umfeld.

Redactionele formule

‘DE SLIMSTE TIPS IN GELDZAKEN’

FiscAlert is hét onafhankelijke 

publiekstijdschrift over belastingen 

en persoonlijke financiën. Met veel 

geldbesparende tips, actuele informatie 

over sparen, beleggen, pensioenen, 

hypotheken en verzekeren. Dankzij de 

telefonische en online adviesservice 

voor abonnees, weet de redactie 

precies wat er bij de lezers speelt en 

kan zij eenvoudig inspelen op de fiscale 

en economische actualiteit, waar 

mogelijk doorspekt met een gezonde 

dosis (legale) trucs. De bijdragen van 

professionals uit het veld maken van 

het magazine een onmisbare bron met 

vrijwel alleen ‘need to know’ informatie. 

Deze nuttige informatie en praktische 

en vaak direct toepasbare tips maken 

van FiscAlert een bewaarblad waar 

de alerte belastingbetaler, spaarder, 

huiseigenaar, dga of IB-ondernemer, 

belegger en houder van lijfrente- en 

koopsompolissen geregeld op terugvalt.
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7	 september	 10-sep	 20-aug

8	 oktober	 15-okt	 24-sep

9	 november	 12-nov	 22-okt

10	 december	 10-dec	 19-nov

LET OP!  U moet uw advertentiemateriaal online aanleveren via www.hachette.nl/ads.  

De deadline online aanleveren is onze uiterste deadline en kan niet overschreden worden.

Redactionele planningen van FiscAlert kunt u opvragen bij Hachette Filipacchi Media, afdeling Sales.

‘De slimste tips in geldzaken’

Doelgroep
geslacht 	 man/vrouw 

leeftijd 	 35+

Welstand 	 A /B1

inkomen 	 Bovenmodaal

Gezinsfase 	 Gezinnen met kinderen

Interesse in 	 Fiscale en financiële onderwerpen


